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EDITORIAL

Uberleben werden

die Schnellen!

Wer schon einmal in eine tiefe Krise gestiirzt
ist, weif3, wie schnell dann alles gehen kann:
Mit einem Mal lasst sich, was zuvor Monate
gebraucht hat, binnen wenigen Tagen umset-
zen. Und was vollig undenkbar schien, nimmt
plotzlich konkrete Formen an. Warum ist das
so? Weil wir uns, wenn es wirklich eng wird,
aufs Wesentliche konzentrieren. Solch ein kon-
sequenter — oder gnadenloser — Fokus birgt
eine gewaltige Chance, wie die Coronakrise
gezeigt hat: Wer sich schnell anpassen kann,
hat gute Chancen, sich zu behaupten.

Wo Sie konkret ansetzen konnten — bei Thren
Prozessen, Ihrer Reaktionszeit auf Kunden-
anfragen, der Entwicklung von Extras oder
Threm Marketing —, zeigen die Fille aus unserer
Titelgeschichte ,,Schneller als die Konkurrenz!“
(ab Seite 20). Ich war in der ungewissen Zeit
seit dem Friihjahr selbst iiberrascht, was alles
moglich ist (siehe dazu Seite 6), und bin davon
iiberzeugt, dass die wenigsten Unternehmen
bislang ihr volles Potenzial ausschépfen. Wie
schnell also sind Sie selbst?

Ich freue mich {iber Ihr Feedback und wiin-
sche Ihnen wertvolle Impulse!
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nikolaus.foerster@impulse.de

MEHR IMPULSE

Als impulse-Mitglied

(mit einem Abonnement)
kénnen Sie auf alle Inhalte
zugreifen, die wir auf un-
serer Website impulse.de
mit ,,impulse Plus“
gekennzeichnet haben,
also auch auf weiter-
flihrende Recherchen,
Tipps und Checklisten.
Sie miissen sich dazu

nur registrieren. Welche
Recherchen wiirden lhnen
noch weiterhelfen? Wir
freuen uns Uber Ihre
Themenvorschldge, am
besten direkt per Mail an:
chefredaktion@
impulse.de.
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